Modalidad ONLINE

Asincroénico

PROGRAMA EJECUTIVO EN
Comercio Internacional

Preparate para liderar negocios globales:
domina el comercio internacional y
expande tus horizontes.

@ +54 9 11 2660 3030 / +54 9 11 5594 9903
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Duracion: 120 horas.

- [ ]
Dias y horarios:
Del O5 de mayo al 30 de septiembre de 2025.

MOdalidad y IccalizaCiénz Online asincrénico.

Este curso esta disefNado especialmente para ti, independientemente de tu nivel de experiencia. La
propuesta incluye materiales interactivos, videos, estudios de caso y herramientas practicas que
puedes aplicar de inmediato en tu trabajo diario.

Al ser un curso online, puedes acceder al contenido desde cualquier lugar y en cualquier momento, lo
qgue te permite aprender a tu propio ritmo. No importa si tienes un horario ocupado; este curso se
adapta a ti.

La modalidad asincronica te permite acceder al contenido desde cualquier lugar y en cualquier
momento. Esto significa que puedes estudiar cuando te resulte mas conveniente, adaptando el
aprendizaje a tu horario sin renunciar a tus otras responsabilidades.

Aranceles:

Externos:
Matricula: $20.000.-
Contado: $120.000.- o 6 cuotas de $25.000.-

Comunidad UAI / Socios Club Nacién / Socios Clarin 365:
Matricula: $20.000.-
Contado: $60.000.- o 6 cuotas de $15.000.-

Este programa esta disefiado para:

e Ejecutivos y directivos responsables de areas de comercio exterior, logistica y expansion internacional.
e Cerentes de ventas y marketing internacional que buscan desarrollar estrategias globales mas

efectivas.

e Empresarios y emprendedores que desean llevar sus productos y servicios a nuevos mercados

internacionales.

e Consultores y asesores que apoyan a empresas en procesos de internacionalizacion.

e Profesionales de operaciones y logistica interesados en optimizar procesos en el comercio global.

Beneficios:

Comprensiéon profunda del comercio global: Obtén un conocimiento sélido sobre las dindmicas del
comercio internacional, incluidas las tendencias actuales, regulaciones y politicas que afectan el
mercado global.
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Desarrollo de estrategias efectivas: Aprende a disefar y ejecutar estrategias de comercio
internacional que ayuden a superar barreras y maximizar oportunidades en mercados externos.

Habilidades en negociacion: Mejora tus habilidades de negociacién en un contexto internacional, lo
gue te permitira cerrar acuerdos favorables y construir relaciones sélidas con socios en diferentes
paises.

Reduccién de riesgos: Conoce como evaluar y gestionar los riesgos asociados con el comercio
internacional, protegiendo asi los intereses de tu empresa en un entorno volatil.

Conocimiento de regulaciones y normativas: Familiarizate con las normas y regulaciones
internacionales, incluidas aduanas, impuestos y leyes comerciales, lo que facilita operaciones globales
sin contratiempos.

Perspectiva cultural: Desarrolla una comprensién de las diferencias culturales y practicas comerciales
en diferentes regiones, permitiéndote adaptar tus estrategias a contextos locales.

Analisis de mercados emergentes: Aprende a identificar y evaluar oportunidades en mercados
emergentes, permitiendo que tu organizacion se expanda y crezca en nuevas regiones.

Networking profesional: Conéctate con profesionales y expertos de la industria, generando relaciones
valiosas que pueden abrir puertas a nuevas oportunidades comerciales y colaboraciones estratégicas.

Certificacion reconocida: Al finalizar el programa, recibirds una certificacién que acreditard tus
habilidades y conocimientos en comercio internacional, mejorando tu perfil profesional.

Crecimiento personal y profesional: Este programa no solo impulsa tu carrera, sino que también te
ayuda a desarrollar habilidades de liderazgo y toma de decisiones, preparandote para ocupar
posiciones clave en el ambito internacional.

En resumen, un programa rjecutivo en Comercio Internacional no solo mejora tus competencias
profesionales, sino que también posiciona a tu organizacidn para competir y prosperar en el dindmico
mundo del comercio global.

Argumentacion:

En un mundo globalizado donde las barreras comerciales se difuminan y los mercados internacionales
ofrecen oportunidades sin precedentes, contar con las habilidades y conocimientos adecuados para
manejar operaciones de comercio internacional se convierte en una ventaja estratégica clave. El
programa ejecutivo en Comercio Internacional esta diseflado para formar lideres capaces de gestionar
procesos de exportacion, importacion y negociacidon internacional con un enfoque estratégico,
innovador y practico.
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El programa ejecutivo en Comercio Internacional es una oportunidad Unica para transformar tu carrera
y tu organizacion, brindandote las herramientas necesarias para destacar en el dinamico mundo del
comercio global. Con un enfoque practico y estratégico, este programa te prepara para superar
barreras, identificar oportunidades y liderar el cambio en mercados internacionales. jAtrévete a dar el
salto hacia el éxito global!

Este programa combina los fundamentos esenciales del comercio global con herramientas modernas
de gestion, analisis de mercados internacionales y estrategias de expansion que permiten a los
participantes navegar con éxito en entornos altamente competitivos y multiculturales.

cPor qué elegir un programa ejecutivo en marketing?

Dominio de las operaciones globales: Aprende a gestionar procesos logisticos, aduaneros, legales y financieros
gue son fundamentales en el comercio internacional, asegurando una ejecucion eficiente y estratégica.

Visién global y estrategias competitivas: Desarrolla una comprension profunda de los mercados
internacionales, incluyendo las tendencias econdomicas, culturales y tecnoldgicas que impactan el
comercio global.

Herramientas para maximizar oportunidades de negocio: Adquiere habilidades para identificar y
aprovechar oportunidades de expansion en mercados emergentes y maduros, diseflando estrategias
comerciales adaptadas a cada region.

Enfoque en negociacion multicultural: Domina las técnicas de negociacién en entornos
multiculturales, asegurando acuerdos estratégicos y relaciones comerciales sostenibles.

Actualizacion constante: Mantente a la vanguardia de las normativas internacionales, tratados
comerciales y herramientas tecnolégicas que transforman continuamente el comercio global.

Moédulos:

e Administracion estratégica.
e Comercio Internacional.
e Mercados especiales.

Metodologia:

1- Estructura modular: El curso se divide en mdédulos o unidades que cubren los distintos aspectos de
la formacion. Cada moédulo contard con objetivos claros y resultados de aprendizaje especificos, lo que
facilita el seguimiento del progreso.

2- Materiales de aprendizaje variados: Los participantes tendran acceso a diferentes tipos de recursos,
incluyendo:
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¢ Videos explicativos: Contenido dinamico y visual que presenta conceptos clave.

e Lecturas y documentos: Articulos, estudios de caso y guias practicas que complementen el
aprendizaje.

e Infografias y esquemas: Material visual para resaltar puntos importantes y facilitar la comprension.

3- Actividades Interactivas: Para fomentar la participacién activa, se incluirdn ejercicios practicos
como:

e Cuestionarios y autoevaluaciones: Para reforzar lo aprendido y permitir a los participantes medir su
comprension.

e Estudios de caso: Analisis de situaciones reales que permitiran aplicar lo aprendido a contextos
practicos.

4- Foros de discusioén: Se habilitardn espacios virtuales donde los participantes puedan interactuar
entre si, compartir experiencias y discutir temas del curso. Esto enriquecera el aprendizaje colaborativo
y el intercambio de ideas.

5- Proyectos practicos: Al final de cada maddulo, los participantes realizardn un proyecto que aplique
las habilidades adquiridas.

6- Asesoria personalizada: Aunque el curso sea asincronico, se ofreceran sesiones de consultoria
virtual con instructores. Esto permitird a los participantes recibir retroalimentacion personalizada y
resolver dudas especificas sobre los contenidos o aplicaciones practicas.

7- Evaluacién continua: A lo largo del curso, se realizardn evaluaciones formativas para monitorear el
progreso de los participantes. Estas evaluaciones pueden incluir cuestionarios y reflexiones sobre el

aprendizaje.

8- Certificacion al completar: Al finalizar el curso y cumplir con los requisitos, los participantes
recibirdn un certificado que valide su aprendizaje.

A cargo de? csmeralda Duarte.

Contacto:

uai.extension@uai.edu.ar

E-MAIL

Envianos un mensaje en WhatsApp:

+ 54 911 5594 9903

Extensién + 54917112660 3030
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