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Emprendedurismo
para

jovenes profesionales

En la formacion del emprendedor tecnolégico

@ +549 11 21823616



Duracion:

8 hs.

Dias y horarios:
Del 14 de octubre al 4 de noviembre. Miércoles de 19:00 a 21:00 hs.

Calendario de encuentros:

Octubre 142128
Noviembre |4

Lugar:

Sede Unica Regional Rosario (Av. Pellegrini 1620)

Aranceles (*):

Matricula: $40000.

Externos: Contado $70000 { e rt a

Comunidad UAI: Contado $40000 6

Dirigido a: o

Estudiantes y profesionales de la Facultad de Tecnologia Inf&*\éti
.~

-
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e Comprender las diferentes alternativas profesionales disponible

Objetivos:

e Reconocer la relaciéon entre formaciéon académica, per

conocimiento del negocio.
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e |Identificar interpretaciones y creencias que condicionan sus decisiones.

e Construir una propuesta de valor profesional coherente con sus capacidades e intereses.

e Incorporar herramientas basicas para detectar oportunidades, validar problemas y disefar soluciones
tecnoldgicas.

e Elaborar una primera estrategia personal de desarrollo profesional o emprendedor.

Beneficios

La propuesta busca ampliar la perspectiva de los participantes respecto de estos caminos, brindandoles
herramientas para analizar su situacion, reconocer sus capacidades, revisar creencias que puedan estar

limitando sus decisiones y disefar acciones concretas para construir su propio recorrido profesional.

Resultados de Aprendizaje:

Al finalizar la propuesta, se espera que los participantes cuenten con una visidén mas amplia del mercado
tecnolégico, una mejor comprension de su perfil profesional y criterios iniciales para transformar
intereses e ideas en acciones. El principal resultado sera que cada participante pueda dejar de observar
su futuro profesional como un camino predeterminado y comenzar a disefarlo como un proceso de

aprendizaje, experimentacion y construccion progresiva de posibilidades.
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En este contexto, es frecuente que las alternativas profesionales terpr

Enfoque general:

tradicionales: conseguir un empleo, especializarse téchicamente nzar
Si bien este recorrido continta siendo valido, el mercado t@légi
posibilidades, como la consultoria, el trabajo independient@a cr

creacion o participacion en startups y el desarrollo de empr&limi
.~

-
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Contenidos:

Clase 1. Del estudiante al profesional tecnolégico
e El cambio de identidad entre la universidad y el mercado laboral.

e Como funciona el mercado tecnoldgico.
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e Empleo, consultoria, trabajo independiente, productos y startups.

e La brecha entre conocimiento académico y experiencia profesional.

e Competencias técnicas, humanas y de negocio.

e Aprender a aprender en una industria en transformaciéon permanente.

e Diferencias entre conocimientos, experiencias, interpretaciones y juicios.

e |dentificaciéon de creencias personales sobre el futuro profesional.

Resultado esperado: elaboracion de un diagndstico inicial sobre capacidades, intereses, limitaciones

percibidas y alternativas profesionales.

Clase 2. Perfil profesional y perspectiva emprendedora

e Qué significa ser emprendedor para cada participante.

e Emprender dentro o fuera de una organizacién.

e Construccion del perfil profesional.

e Propuesta de valor: qué conocimientos, capacidades y experiencias puede ofrecer cada persona.

e Comunicacidén con clientes, usuarios y equipos no técnicos.

e Trabajo en equipo, liderazgo y redes profesionales.

e Sindrome de falta de preparacién y construccién progresiva de experiencia.

e Diseno de conversaciones y acciones para acercarse al mercado.

Resultado esperado: definicion preliminar del posicionamiento profesional y de una propuesta de valor

personal.

Clase 3. De los problemas a las soluciones tecnolégicas

e COmMo observar problemas que puedan convertirse en oportunidades.

Lo}
e Diferencia entre idea, problema, solucién y producto. a P

e Comprension de las necesidades del cliente o usuario. 0
o\b
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e Validacién del problema antes de desarrollar
e Disenno de una propuesta de solucién.

e Producto minimo viable y experimentacion. é
e Modelos de negocio para servicios, consultoria y productoﬁcno
e Inteligencia artificial como herramienta para investigar, a ar,
e Errores frecuentes al comenzar un proyecto tecnolégico.

de vAcié

Resultado esperado: formulacién de una oportunidad y disefo de

Clase 4. Estrategia personal y plan de accién
e Integracion entre tecnologia, negocio y desarrollo personal.

e Eleccion de un camino profesional sin limitar posibilidades futuras.
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e Definicion del escenario profesional o emprendedor deseado.

e Capacidades que sera necesario desarrollar.

e Experiencias, relaciones y conocimientos que deberdn construirse.
e Disefno de objetivos progresivos.

e |dentificaciéon de riesgos, obstaculos y creencias limitantes.

e Elaboracion de una primera accién profesional o emprendedora.
e Presentacion y devolucién de los trabajos practicos.

Resultado esperado: construccién de un plan estratégico inicial de carrera y desarrollo emprendedor.

Trabajo practico grupal Durante los cuatro encuentros, los participantes desarrollardn un Plan
Estratégico de Desarrollo Profesional y Emprendedor. El trabajo tendrd como propésito que cada grupo
explore diferentes alternativas profesionales y que cada participante pueda construir una visién personal
sobre el lugar que desea ocupar en los préximos anos.

El plan contemplara:

1. Situacion profesional actual.

. Capacidades, intereses y experiencias disponibles.

. Creencias o interpretaciones que condicionan las decisiones.

. Alternativas profesionales identificadas.

. Problemas u oportunidades sobre los cuales podria trabajar.

. Propuesta de valor profesional o emprendedora.

. Escenario deseado para los préoximos anos.

. Capacidades y recursos que debera desarrollar.

[ ]
. Red de contactos, clientes, socios o referentes que debera construir. I b‘e rt a Int

10. Primera accion concreta y verificable a
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El resultado no deberd ser necesariamente la creacién de una é .
insercion profesional, una especializacién, un servicio de con g@la up

tecnolégico o una combinacion progresiva de diferentes camw

Dictantes: C

ING. LUKAS LEIVA

Ingeniero en Sistemas (UTN). Founder de muiltiples startu
ieko.com.ar. Actualmente arrancando con unha nhueva star

implementacién de soluciones IA para PyMES
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Contacto:

- uai.extensionrosario@uai.edu.ar

g Envianos un mensaje en WhatsApp: +54 9 11 21823616
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